CENNIK SZCZEGOLOWY SERII POWERGPS I1 2.11 — STAN na dzier 2017-08-29

CENNIK — SPRZEDAZ SKYRASTER

CENA tACZNA

OPROGRAMOWANIE W PAKIECIE — PROMOCJA TYLKO DLA KLIENTOW DETALICZNYCH

RaportyGPS PRO Il (4% rabatu?)
RTK PowerGPS PRO Il + 1405,00 zt netto / pakiet
RaportyGPS PRO Il (15% rabatu?)

+ wszystkie moduty dla Raportow i PowerGPS

S T e o N[ B 850,00 zt netto’ / pakiet

1 stanowisko (Android)
1 stanowisko (Windows PC)

1 stanowisko (Android)
1 stanowisko (Windows PC)

OPROGRAMOWANIE KONTROLERA — POMIAROWE — CENY BAZOWE
GYILC (AN Ao NN 599,00 zt netto / stan.

kolejne stanowisko PowerGPS® RN Ant V]!

(PROMOCJA 50%)
VT TERS QIS +99,00 zt netto /stan.
Modut TRANSFORMACIE LR | Rty
Ve I DU El e O 49,00 zt netto /stan.

(PROMOCJA 50%)

1 stanowisko (Android)

2-gie lub kolejne stan.
(Android)

1 stanowisko (Android)

1 stanowisko (Android)

Na 2-gim lub kolejnych stan.
(Android)

OPROGRAMOWANIE RAPORTOWE — CENY BAZOWE

289,00 1 nett  san’
+79,00 zf netto / stan.
(PROMOCIA 70%)

1 stanowisko (Windows PC)

2-gie lub kolejne stan.
(Windows PC)

1 stanowisko (Windows PC)
Dla wszystkich stanowisk
Dla wszystkich stanowisk

Dla wszystkich stanowisk

! cennik wyskalowany w wartosciach netto - do ceny ostatecznej (brutto) nalezy doliczyé podatek VAT (23%)

? Rabat liczony od sumy licencji obu programéw poza promocjg (888zt netto)

? Rabat liczony od sumy licencji obu programéw z modutami poza promocja (1653zt netto)

*dla tej samej firmy uzytkownika koricowego
5 . . . . . .
Przy zatozeniu, ze dany modut byt wykupiony na pierwszego stanowiska

® Pierwsze stanowisko Windows XP/7/8/10
7 dla tej samej firmy uzytkownika koricowego

 Modutéw EDV2/Mapy/Doktadnosciowego mozna nabyc¢ tylko dla wersji PRO
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SPECYFIKACJA SPRZEDAZY | DYSTRYBUCII

W zakresie sprzedazy (obejmujacej zaréwno przypadki sprzedazy SkyRaster oraz sprzedazy dystrybucyjnej):

CENA LICENCJI OBEJMUIJE CENA LICENCJI NIE OBEJMUIJE

1.

Udzielenie BEZTERMINOWEI licencji, na jedno
lub wiecej stanowisk (zaleznie od zamdwienia) w
postaci JAKA-JEST.

Pomoc w zakresie podstawowym (max. kilka
roboczogodzin®), obejmujacym kontakt mailowy
lub telefoniczny (w zaleznosci od potrzeb) lub
rozwigzanie spraw dotyczacych przepisywania
licencji czy analizy sugestii i propozycji zmian.

Mozliwos¢ bezptatnego przepisania licencji na
nowe urzadzenie (stanowisko) w przypadku
uszkodzenia/zmiany na inny model sprzetu'®.

Bezptatny dostep do materiatow szkoleniowych
oraz informacyjnych poprzez stworzone blogi
serwisowe oraz instrukcje oprogramowania (jesli
dotyczy).

Udostepnienie mozliwosci zatozenia i
skorzystania z konta w serwisie RTK24.net dla

uzytkownika przez 1 rok z gwarancjg bez optat.

Bezptatng aktualizacje w ramach konkretnego
modutu lub serii oprogramowania (w przypadku
PowerGPS
bezptatnej aktualizacji dotyczg okresu 1 roku od
zakupu)

uprawnienia do gwarantowanej

Bezptatne dostarczenie materiatéw graficznych
oraz mozliwos¢ bezptatnego wykorzystania
materiatow graficznych dostepnych na stronach
projektéw (zwigzanych z promocjg programu) —
opcje skierowane gtéwnie do Dystrybutorow.

1.

Gwarantowanej dostepnosci obstugi

serwisowej — bez dodatkowego ptatnego
pakietu serwisowego nie jesteSmy w stanie
zagwarantowac odpowiedzi i zaktadanej reakcji
(np. wdrozenie

zmiany lub poprawki) w

okreslonym czasie.

Bezptatnego dostosowania i doboru zestawow
sprzetu uzytkownika — jesli uzytkownik zamierza
wykorzystaé sprzet spoza listy oficjalnie
wspieranego sprzetu lub oczekuje wiekszego
wsparcia w zakresie zapewnienia poprawnego
funkcjonowania konkretnego zestawu sprzetu
(np. dobranie odpowiednich uchwytow lub
zakresie

akumulatoréw lub  dziatania w

okreslonej wersji systemu operacyjnego) -

sugerujemy ptatny pakiet serwisowy lub

zamowienie odpowiednio wiekszej ilosci licencji

Zapewnienia okreslonej czestotliwosci
aktualizacji — jesli uzytkownikowi zalezy na
czestych aktualizacjach lub zmianach
dostosowanych pod uzytkownika — sugerujemy

ptatny pakiet serwisowy.

Gwarancji door-to-door lub innych gwaranc;ji,
rozszerzajacych domyslng licencje ,JAKA-JEST”
— tego typu gwarancje sg mozliwe tylko w
zakresie ptatnych pakietow serwisowych.

Gwarancji cigglosci sprzedazy — umowy w

zakresie ciggtosci sprzedazy i dostarczania

licencji sg mozliwe tylko w zakresie odptatnych
umow serwisowych.

? uwzgledniajgc czas rozmoéw telefonicznych / czas przygotowania (analizy) i prowadzenia korespondencji mailowej

w przypadku zmiany, nie czesciej niz raz na pét roku w przypadku licencji OFFLINE lub raz na tydzien w przypadku

licencji ONLINE (wymagajacej internetu w wersji komercyjnej do autoryzacji)
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PRIORYTETY OBStUGI SERWISOWEJ KLIENTOW | DYSTRYBUTOROW

1.
2.
3.

Klienci oraz Dystrybutorzy, ktérzy posiadajg aktywne ptatne pakiety serwisowe.

Dystrybutorzy bez wykupionych ptatnych pakietow serwisowych.

Klienci posiadajgcy oba typy programéw (PowerGPS i RaportyGPS) i wiekszg ilos¢ licencji, bez ptatnych
pakietéw serwisowych.

Klienci posiadajacy pojedyncze programy z wszystkimi modutami, bez ptatnych pakietéw serwisowych

Klienci posiadajacy pojedyncze licencje lub pojedyncze programy bez modutdw, bez ptatnych pakietéw
serwisowych.

PLATNE PAKIETY ORAZ INNE UStUGI SERWISOWE

> OKRESOWE PAKIETY LUB UMOWY SERWISOWE

Klient lub Dystrybutor, ktéry potrzebuje dostosowanej do siebie (lub swoich klientow), gwarantowanej
opieki serwisowej moze zamowi¢ odptatny pakiet serwisowy, ktdrego warunki i stawki beda
indywidualnie negocjowane.

Pakiet serwisowy jest umowg terminowg, okreslajgcg warunki w konkretnym okresie czasu (np. mozliwy
jest zaréwno pakiet tygodniowy, jak i miesieczny, pétroczny..itp)

Ptatnos¢ dotyczaca pakietdw serwisowych jest realizowana z goéry za dany okres — zaleznie od sytuacji,
mozliwe jest roztozenie na kilka transz (np. w przypadku umowy pétrocznej mozliwe jest roztozenie
ptatnosci co miesigc). Brak ptatnosci za ktérgs z transz powoduje wstrzymanie wszelkich prac
serwisowych/wsparcia i realizacji umowy — do czasu uregulowania ptatnosci.

Stawka dedykowanych zmian programistycznych lub indywidualnego wsparcia moze wahac sie od 50 do
100zt/h zaleznie od specjalizacji i zakresu wsparcia. W przypadku pakietu obejmujgcego dtuzszy okres czasu
stawki godzinowe moga byc¢ obnizone.

> INNE UStUGI SERWISOWE

Jesli Klientowi/Dystrybutorowi zalezy na dostosowaniu konkretnego modelu urzadzenia badz formatu, a
dostosowanie to nie znajduje sie w planie bezptatnego wdrozenia w serii oprogramowania, moze zaméwic
ptatng ustuge dostosowania opartg o:

a. ptatnosc pokrywajacq koszt wdrozenia

b. zakup odpowiedniej ilosci licencji — przy czym koszty nabycia licencji powinny pokry¢ sume
wiekszg od wartosci wdrozenia, aby mozliwe byto pokrycie z tej kwoty zaréwno obstugi
serwisowej tych licencji, jak i wdrozenia :
przyktadowo przy ustudze wdrozenia wartej 2000zt netto i wartosciach licencji 799z, Dystrybutor
powinien nabyc¢ co najmniej 5-6 takich licencji (rownowartos¢ 3995-4794zt netto).

Plan (pakiet) bezptatnych wdrozen (zmian, ulepszen oraz poprawek) jest scisle zalezny od finansowania
projektu - ktore z kolei odbywa sie ze sprzedawanych licencji). W przypadku gdy Dystrybutorzy beda
zamawiaé wieksze ilosci licencji, powinno to skutkowac¢ wiekszym budzetem na prace rozwojowe i
szerszym pakietem. Oczywiscie dziata to w drugg strone — SkyRaster jako producent Oprogramowania
zastrzega sobie wstrzymanie bezptatnych wdrozen (takze poprawek), jesli budzet rozwojowy bedzie
niewystarczajgcy lub prowadzenie tego typu prac bedzie ekonomicznie nieuzasadnione.




